
Dugo zaostajanje 
GODINU za nama informaticari u Srbiji upamtice kao jednu od najneus

pesnijih. Iako je, prema statistickim podacima, u nasoj zemlji bruto 

domaCi proizvod u prvoj polovini 2005. godine porastao za 6,1 posto 

u poredenju sa istim periodom pret· 

hodne godine, istrazivanja beogradske 

ftrme Mineco pokazuju da je prodaja 

racunarske opreme opala za najmanje 20 

procenata. 

Posle informaticki uspesne 2004, kada 

je prodato skoro 60 posto vise racunara 

nego u godini pre nje i kada je zabelezen 

rast vrednosti IT tdista od skoro 19 pro

cenata, 2005. je bila jedna od najgorih za 

-ve koji se bave informatikom. Poredenja 

~adi, 2004. je prodato oko 180.000 racu

nara, dok se prema procenama za 2005. 

ne ocekuje da ce ukupna prodaja pre

masiti 150-000.)" D-

Ako se ovi sumorni podaci dopune 

i injenicom da je u minl1loj godini zat

vorena skoro desetina ftrmi koje se bave 

orodajom racunarske opreme, slika nase 

m formaticke realnosti je jasna - i pri
-tno tamna. 

Upuceni tvrde da tako visok pad po

,-osnje dosad nismo imali u svojoj 

tkoj informatickoj istoriji. pa ni u 
'.:c 

_odinama rata i sankcija - cak i tad a je 

"'TOda ja raCl1nara bila u usponu. 

1- L"kupno domace informaticko trziste 

e _f! ipak uvecati za priblizno pet posto. 

~o ie nedovoljno da se oddi korak sa 

om IT trzista u susednim zemljama, 

')je su i prethodnih godina bile daleko 

' _ red nas. U Bugarskoj je one u 2005 . 

w i uvecano za 15 posto, u Sloveniji za 

•.: au Hrvatskoj za 10 procenata. 

: pre ovog informatickog sunovrata, u 

_ '.J -i i Crnoj Gori se na racunarsku 

---'-'-"mu trosilo visestruko manje nego u 

~ -nim zemljama. Izrazeno brojkama, 

las gradanin na IT opremu go

disnje potrosi u proseku 43 americka 

dolara, u Hrvatskoj se potrosi 148 dolara 

po stanovniku, a u Sloveniji cak 292 

dolara. 

U nasoj zemlji je i dalje najveca po

traznja za hardverom, na koji se potrosi 

oko 71 posto ukl1pnog novca na IT tr:l:is

tu, dok se na kllpovinu softvera trosi tek 

desetak procenata sredstava. U infor· 

maticki razvijenijim zemljama, usillge i 

prodaja softvera zahvataju znatno veCi 

deo tdisnog kolaca od prodaje hardvera. 

Jedan od osnovnih razloga pad a proda· 

je racunara svakako je l1vodenje poreza 

na dodatnl1 vrednost od 18 posto, zbog 

cega su mnogi kupci pozurili da se racu

narima opreme krajem 2004. godine. Do 

uvodenja PDV·a bili smo jedna od retkih 

zemalja u svetu cija vlada tri godine nije 

oporezivala kupce racunarske opreme, 

sto je svakako povoljno uticalo na prodajll 

racunara. 

Nije nesporno da je PDV bio neopho

dan i da je donekle suzbio "sivo" trziSte, 

ali smanjivanje os novice sa 18 na osam 

posto sigurno bi doprinelo ozivljavanju 

posustalog domaceg IT tr:l:ista. 

Susedna Rumunija, koja ima neupore

divo jace IT tr:l:iste od naseg, donela je 

niz stimulativnih mera i olaksica za 

kupovinu racunara i to je doprinelo znat

nom povecanju prodaje racunarske 

opreme. 

Na pad prodaje racunarske opreme 

uticale su i smanjene jayne nabavke, kao 

i komplikovana tenderska procedura koja 

vise odgovara stranim ponudaCima, tako 

da mnoga domaca preduzeca ostaju bez 

poslova na javnim konkl1rsima. 

Procene strucnjaka govore da u nared

nim godinama ipak mozemo ocekivati 

lagan rast ulaganja u informaticke teh

nologije. Medl1tim, i s godisnjim rastom 

od 20 posto bili bismo u ogromnom za· 

ostatku za okolnim zemljama - i s tako 

visokim rastom tek bismo 2009. godine 

dostigli 50 procenata vrednosti madar

skog IT tdista. 

Bez obzira na mnostvo objektivnih ra· 

zloga za losu sitl1aciju na domacem IT 

tdishl, najvise brine sto jos uvek ne pos

toji jasna strategija za razvoj informatike, 

a veCina strucnjaka smatra i da je nedo· 

pustivo sto kod nas ne postoji nijedan 

pokretac IT razvoja - projekti koje bi ft· 

nan sirala drZava, narocito 11 razvoju e

-uprave i Interneta. 

Stice se utisak da najodgovorniji za 

kolaps ovdasnjeg IT tdista nista ne cine 

da krenemo putem oporavka . Tek ne· 

davno je konacno saCinjen Nacrt nacio

nalne strategije razvoja informatickog 

drustva, ali i on ce ostati mrtvo slovo na 

papiru ako ddava konkretnim merama 

ne pokaze zainteresovanost i volju da 

resava nagomilane probleme u ovoj 

vaznoj infrastrukturnoj oblasti. • 

Aleksandar Spasi, je direktor casopisa 

Mikro. Njegove uvodne reci procitajte na 

adresi www.mlkro.co.yu/arh/va/aleksandar. 
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